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HAUTS PARLEURS DES SALARIES, 
D’ACCORD 

HAUTS PARLEURS DES PATRONS, 
JAMAIS. 

 
Dans un tract (bleu) daté du 21 Février, la « voix de son maître » nous a présenté les 
résultats des négociations salariales 2002. Eux qui reprochaient aux autres syndicats de 
« mettre la charrue avant les boeufs », maintenant que la charrue est derrière les boeufs que 
font-ils ? 
Ces « syndicalistes » voudraient nous faire croire que ces augmentations sont suffisantes et 
que les salariés n’ont qu’à accepter sans broncher. 
Pour SUD, le compte n’y est pas du tout. Nous réaffirmons qu’une négociation à froid sans 
rapport de force est obligatoirement une négociation qui ne profite qu’au patron.  
Ce que SUD et d’autres syndicats tentent de faire aujourd’hui, c’est de créer un rapport de 
force par la mobilisation. 
Celui qui se bat peut perdre, celui qui ne se bat pas a déjà tout perdu. 

 
Plus fort encore, on veut nous faire croire qu’avec des augmentations inférieures à l’année 
précédente nous rattraperions le retard pris dans les années 80. 
ASSEZ DE MENSONGES  Renault a les moyens de satisfaire nos revendications . 
Rappelez-vous : + 36% pour les patrons, + 2% pour nous. 
Il y a de l’argent pour les patrons, il peut donc y avoir de l’argent pour les salariés. 
 

230  €  chaque mois sur le salaire de base. 
 

 



 


